
2ª QUINZENA OUTUBRO 2026
ANO 18   .   EDIÇÃO 374

www.msvanguarda.com.br

FO
TO

 DIVULGAÇÃO

O CEO da rede de LABORATÓRIOS HOFFMANN Leonardo Baumgart Maia 
e sua mãe Lia Hoffmann na noite de inauguração da sua nova unidade, 

agora em Balneário Camboriú- foto Juanna Simbala    páginas 16 e 17

mobiliario E TAPETES ´mobiliario E TAPETES ´

17.NOV.2026

29

Z NOBLESS



OUTUBRO DE 2026 | ED 3742

Augusto César Diegoli
acdiegoli@gmail.comEmpresas & Negócios

Compras locais 
A Fecomércio-SC iniciou a en-
trega dos prêmios da campanha 
“Comércio Local é Legal”. São 302 
consumidores de 51 cidades que 
ganharam prêmios em campa-
nha que visou valorizar o comér-
cio local diante da concorrência 
das “blusinhas” (produtos impor-
tados por até 50 dólares) e das 
Bets. Estão sendo entregues dois 
automóveis zero quilômetro e 150 
Tvs 50 polegadas e 150 fornos elé-
tricos Fischer. Essa foi a segunda 
edição da campanha e que no ano 
que vem será feita novamente. A 
ênfase é a valorização das empre-
sas do estado para gerar emprego 
e renda. Consumidores que com-
praram em lojas de SC ganharam 
um cupom a cada R$ 200. 

Educação fiscal 
É elogiável a iniciativa da 
Assembleia Legislativa (Alesc) que 
aprovou e deve ser sancionada 
pelo governador, projeto de lei do 
Executivo que cria uma política es-
tadual voltada à destinação de re-
cursos do Imposto de Renda a fun-
dos que financiam projetos sociais 
em diversas áreas, em especial os 
voltados à criança e do adolescen-
te e do idoso (como o FIA e o FEI), 
além de culturais, sociais, despor-
tivos, paradesportivos e de saúde. 
A política será executada por meio 
de campanhas públicas, ações co-
munitárias e parcerias com sindi-
catos, organizações da sociedade 
civil e entidades afins, todas vol-
tadas à conscientização da impor-
tância da doação do tributo. 

PIB de SC cresce
O Produto Interno Bruto (PIB) de 
Santa Catarina alcançou crescimen-
to acumulado de 3,3% no período de 
12 meses encerrado em junho deste 
ano, mostra estimativa da Secretaria 
de Estado de Planejamento (Seplan). 
Essa projeção indica que a eco-
nomia catarinense superou em 14 
pontos porcentual a média nacio-
nal que teve alta acumulada de 1,9% 
no mesmo período, como apurou o 
IBGE no cálculo oficial do PIB nacio-
nal. Os principais setores da econo-
mia catarinense tiveram alta neste 
período de quatro trimestres frente 
ao mesmo período anterior, mostra 
o estudo liderado pelo economista 
Paulo Zoldan, da Seplan. No cálcu-
lo, não é considerada a arrecadação 
tributária. 

União Europeia vai reabrir
O Ministério da Agricultura do Brasil 
recebeu informação de autoridades 
de sanidade animal da União Europeia 
informando que o bloco votou e acei-
tou os controles adotados pelo setor 
avícola exportador brasileiro para o 
controle de uso de antimicrobianos. A 
expectativa, agora, é de que o merca-
do europeu seja reaberto e as expor-
tações brasileiras de frango voltem a 
acontecer. Os embarques de expor-
tações de proteína do Brasil estão 
suspensos desde o dia 3 de setembro 
porque a União Europeia suspendeu 
todos os contratos sob o argumento 
de que o modelo de controle sobre o 
uso de antimicrobiano não era ade-
quado. A decisão europeia foi infor-
mada pelo secretário-executivo do 
Ministério da Agricultura do Brasil. 

Banco para a indústria 
catarinense
Durante a viagem a Rio do Sul para 
compra de mandioca para suas fecula-
rias, em 1934, os empresários foram ví-
timas de descaso. Otto Renaux e Irineu 
Bornhausen entraram numa cooperativa 
de crédito para descontar um cheque 
no valor de 10 contos de réis, equiva-
lente a 60 salários de um operário têx-
til. O gerente negou o saque por falta 
de numerário, desconcertando a am-
bos. Renaux era presidente da Fábrica 
de Tecidos Carlos Renaux e proprietário 
da Fecularia Renaux e filho do imigrante 
franco-alemão Cônsul Carlos Renaux. O 
outro, um velho colono de Itajaí e de-
pois Governador de SC de 1951 a 1956, 
o empresário Irineu Bornhausen, filho 
de colono suíço-alemão. Otto e Irineu 
decidiram então fundar um banco que 
pudesse atender a indústria de Santa 
Catarina, servindo de agente de transfor-
mação e modernização, e prestador de 
financiamento à indústria têxtil. No em-
preendimento, buscaram recursos com 
amigos a fim de lastrear o Banco INCO 
(Banco Indústria e Comércio de Santa 
Catarina). Foi o único banco de crédito 
criado em SC. Irineu encontrou apoio do 
sogro Victor Konder e do cunhado Adolfo 
Konder, que exigiram sua sede em Itajaí. 
Otto teve recurso do pai Carlos Renaux 
que, em sua terra natal, foi aprendiz de 
atividade bancária em Baden-Baden, an-
tes de emigrar para o Brasil. Entre os acio-
nistas estava Bonifácio Schmidt, Antônio 
Ramos, Augusto Voigt, Francisco Almeida, 
Fritz Schneider, José Menescal do Monte 
e Nestor Schiefler. A Assembleia Geral de 
23 de fevereiro de 1935 oficializou capital 
inicial de um mil e duzentos contos de 
réis para abrir o INCO.

Caça aos réus 
Que sirva de exemplo o pro-
jeto “Nenhum Réu impune; 
Metodologia de Localização 
de Réus em Crimes contra 
a Dignidade Sexual”, cria-
do em 2024 em Brusque e 
que na semana passada foi 
selecionado como finalis-
ta do Prêmio do Conselho 
Nacional do Ministério 
Público 2026. Processos 
paralisados, mandados de 
prisão sem cumprimento e 
réus considerados desapa-
recidos. Foi para enfrentar 
essa realidade que surgiu 
o projeto, que nesse curto 
tempo auxiliou na localiza-
ção de 33 acusados. Destes, 
27 resultaram em prisões e 
seis possibilitaram a citação 
dos acusados. 

Educação climática
Já que dezenas de milhões 
agora se preocupam demais 
com o clima, diante das es-
tatísticas de tantos eventos 
naturais mortais, inclusive 
em SC, a Universidade do 
Vale de Itajaí (Univali) está 
estruturando, em Balneário 
Camboriú, o Laboratório do 
Currículo Azul e Educação 
Ambiental e Climática, vol-
tado à formação de profes-
sores e ao desenvolvimento 
de práticas pedagógicas que 
integrem cultura oceânica, 
educação ambiental e climá-
tica aos currículos escolares. 
Nada mais oportuno. 
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47 9135-7369
@dranadinevandresen
Rua Portugal, 53 
Santa Rita, Brusque-SC

DERMATOLOGIA E CIÊNCIA

Nadine Vandresen lança protocolo 
próprio de rejuvenescimento facial 
Médica dermatologista à frente do Grupo NV desenvolveu o XERF Contour 
Lift após visitas técnicas à Coreia do Sul, Paris e Miami, e consolida 
Brusque como referência na ciência da dermatologia no Sul do país

na Europa e nos Estados Unidos, 
deu origem ao XERF Contour Lift. 
O protocolo prevê a associação 
de tecnologias conforme a ne-
cessidade de cada paciente, co-
brindo os principais pilares do 
envelhecimento facial: estrutura, 
musculatura, sustentação e qua-
lidade da pele.
Na prática, o XERF atua na remo-
delação tecidual e na flacidez, o 
EMFACE é indicado para o traba-
lho muscular, e tecnologias de 
CO₂ entram para tratar textura, 
qualidade cutânea e determina-
das rugas, com reposição estru-
tural quando indicada.
"O XERF é, sim, uma tecnologia 
muito eficiente. Mas ela não re-
solve tudo sozinha. No rejuve-
nescimento facial, não existe 
uma tecnologia perfeita para 
todo mundo", pondera a derma-
tologista, defendendo que o pro-
tocolo é personalizado de ma-
neira individual e exclusiva. 
Para a Dra. Nadine, essa é jus-
tamente a diferença entre uma 
abordagem consistente e o mo-
dismo que circula nas redes so-
ciais em torno de lançamentos 
estéticos. "A associação corre-
ta, e principalmente a indivi-
dualização, continuam sendo o 
segredo dos melhores resulta-
dos", resume.
Com o lançamento do XERF 
Contour Lift, o Grupo NV amplia 
seu portfólio de tecnologias e 
reforça a posição de Brusque no 
mapa nacional da dermatologia 
de alta performance, construída 
pela avaliação criteriosa de cada 
tecnologia antes de sua incorpo-
ração à prática clínica.

O Grupo NV, clínica de referência 
em Santa Catarina liderada pela 
Dra. Nadine Vandresen, apresen-
ta um novo protocolo de rejuve-
nescimento facial: o XERF Contour 
Lift. O sistema nasce da combina-
ção entre tecnologias avançadas 
e leitura individualizada de cada 
paciente, e chega em um mo-
mento de intensa discussão no 
mercado sobre os limites reais da 
radiofrequência multifrequencial 
conhecida como XERF.
O desenvolvimento do protocolo 
é resultado de uma temporada 
de imersão internacional. Nos úl-
timos meses, a Nadine Vandresen 
viajou à Coreia do Sul, Paris e 
Miami para acompanhar de perto 
as tecnologias mais recentes vol-
tadas ao envelhecimento facial. 
Foi nesse período que o XERF, 
equipamento de radiofrequência 
que trabalha com duas frequên-
cias simultâneas, de 6,78 MHz e 
2 MHz, chamou sua atenção pela 
capacidade de atuar em diferen-
tes profundidades do tecido com 
controle e conforto.
"É uma tecnologia realmente boa. 
A combinação das duas frequên-
cias permite trabalhar camadas 
mais superficiais e mais profun-
das do tecido na mesma sessão, 
com conforto para a paciente e 
sem downtime significativo. Foi 
por isso que decidimos trazê-la 
para a clínica", explica a derma-
tologista Nadine Vandresen.
A médica, no entanto, chama 
atenção para um ponto que con-
sidera central no debate sobre 
a tecnologia: nenhum equipa-
mento isolado é capaz de tratar 
todas as dimensões do envelhe-

cimento facial.
"Envelhecimento facial não é 
apenas flacidez da pele. Nós 
envelhecemos com remode-
lação óssea, alteração dos 
compartimentos de gordura, 
frouxidão ligamentar, perda de 
suporte muscular e mudanças 

na qualidade da pele. Por isso, 
tratar apenas uma dessas es-
truturas raramente entrega o 
resultado que a paciente espe-
ra", afirma.
Essa leitura, somada ao estudo 
comparativo entre diferentes 
protocolos observados na Ásia, 
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Alexandre A. Dick
dick.alexandre@hotmail.comTurismo de Pesca

Quem leva?
riverkingturismo@hotmail.com
47 9.9908.1490

riverkingturismo
.com.br

Costa Rica: atrás dos  
gigantes de crista do Pacífico
Poucos peixes possuem uma aparên-
cia tão marcante quanto o Rooster 
Fish. A enorme nadadeira dorsal, for-
mada por longos espinhos que lem-
bram a crista de um galo, transforma a 
espécie em um dos grandes símbolos 
da pesca esportiva no Pacífico. E foi 
justamente atrás dos grandes exem-
plares que, no último mês, a River 
King desembarcou na Costa Rica.
A viagem começou em Florianópolis, 
com voo direto até a Cidade do Panamá 
e conexão de aproximadamente 1h20 
até San José. Uma logística bastante 
simples para chegar à América Central.
Aproveitamos a passagem pela capi-
tal costa-riquenha para conhecer um 
pouco da cidade, da gastronomia e da 
cultura local antes de seguirmos para 
Guanacaste, no litoral do Pacífico, onde 
realmente começaria nossa pescaria.
Nossa base foi um resort extremamente 
confortável à beira-mar, com excelente 
estrutura, piscinas, quartos amplos e 
uma gastronomia marcada por frutos 
do mar, carnes e sabores tropicais. Mas 
bastava olhar para o oceano em frente 
ao hotel para lembrar o verdadeiro mo-
tivo de estarmos ali.
Nosso principal objetivo era encon-
trar os grandes Rooster Fish que fi-

O Pacífico costa-riquenho, porém, não 
vive apenas de Roosters. Durante nos-
sa expedição encontramos também 
Sailfish, Cuberas, Xareus, Barracudas 
e outras espécies, fazendo com que 
cada saída para o mar pudesse reser-
var uma surpresa diferente.
A estrutura da operação também cha-
mou nossa atenção: barcos confortá-
veis, guias experientes e uma rotina 
que consegue combinar pesca intensa 
com boa gastronomia e descanso. Em 
alguns dias, o peixe recém-capturado 
rapidamente se transformava em um 
ceviche fresco preparado para o grupo 
— uma daquelas experiências simples 
que ajudam a construir a memória de 
uma viagem. Como fazemos antes de 
incluir novos destinos em nosso port-
fólio, fomos pessoalmente conhecer e 
testar toda a operação.
A River King estruturou o roteiro pra-
ticamente em sistema all inclusive, 
incluindo a logística necessária para 
que o pescador possa se preocupar 
com aquilo que realmente importa: 
pescar e aproveitar a viagem.
Voltamos da Costa Rica com a opera-
ção aprovada e com uma certeza: para 
quem sonha em enfrentar um gran-
de Rooster Fish, poucas imagens se-
rão tão marcantes quanto ver aquela 
enorme crista surgir nas águas azuis 
do Pacífico antes da briga começar.

zeram essa região ganhar fama entre 
pescadores do mundo inteiro.
É uma pescaria extremamente visual 
e emocionante. O Rooster é um peixe 
forte, explosivo e capaz de proporcio-
nar brigas memoráveis. Quando um 
grande exemplar aparece, a caracterís-
tica crista cortando a superfície torna a 
cena ainda mais impressionante.
E foi justamente ali que comprova-
mos o potencial dessas águas, captu-
rando exemplares de excelente porte, 
incluindo um peixe que será submeti-
do à análise para possível homologa-
ção como recorde brasileiro BGFA em 
águas internacionais.
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Márcio Schaefer
marcioschaefer6@terra.com.brMárcio Schaefer

Sandrinha Petermann, 
Dani Zambonetti, Tatiana 
Becker, Cris Barni, Dayse 

Barni de Franceschi, 
Lelly Zen, Lilian Mafra 
e Sabatha Cadore em 
momento happy hour 

nos domínios da Queijo & 
Cia- foto MS VANGUARDA

A Presidente da RFCC de Brusque Dida Mafra em férias na Disney com o filho, o 
oftalmo Dr. Guilherme Guislandi Mafra e os amigos Thales Ranieri e Heloise Bonetti

O empresário 
brusquense 
Telso Ferreira 
Júnior e a esposa 
Aretuza (Archer) 
junto dos filhos 
Enzo e Carolina 
em férias na 
exuberante Miami

FOTO DIVULGAÇÃO

FOTO DIVULGAÇÃO

FOTO ARQUIVO PESSOAL
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Rafael Fernando
rafaelfernandosilveira@yahoo.itLa Bouteille

Arca 
Um dos melhores supermerca-
dos do Brasil quando falamos 
em organização e limpeza. 

Amazônia
Meu filho Luigi que possui um cartão 
de crédito muito melhor que o meu, 
me convidou para passear pelo Rio 
Negro em sua companhia. Deixei avi-
sado que ainda estou pagando o rom-
bo que fizemos no American Express 
Platinum em terras japonesas. Seu 
avô deixou para os quatro netos ( 
Luigi, Emília - Tomaso e Nicolo) con-
vite especial para o seleto grupo dos 
melhores cartões da American. Olha 
parceiro, sei que é pretinho mas ainda 
não vi a cor, pois na hora de pagar 
até um cafezinho a mão do Luigi 
cola no bolso e dali ninguém tira.
 

Finale 
Passadinha rápida por Brusque para 
matar saudades do Jardim Maluche, 
apaixonado cada vez mais pelo verde 
e a paz de Major Gercino, pena a chu-
va insistente. Boa quinzena a todos!

Sassipane 
Passando por Brusque depois de so-
frer um pouco com a comida no Japão 
não pude deixar de notar quantas sau-
dades sofro do pãozinho francês da 
melhor padaria de Santa Catarina.

Porto Seguro 
Se tratando de comidas quen-
tes, o pequeno aeroporto de BPS 
tem a melhor sala Vip do Brasil 

Madrid - Salvador 
Os dois aeroportos necessitam ur-
gentemente ampliar suas salas. 

Voegol 
Carta aberta aos amigos colombianos 
que dirigem nossa laranjinha. De Porto 
Seguro destino Navegantes com paradas 
no Rio ou em Sampa o vostro serviço 
de bordo nos oferece um biscoito sabor 
churrasco... Vcs devem estar brincando 
né? Uma lasagna no Fasano custa uns 
350 pila e uma garrafa de prosecco ita-
lianissimo sempre no Fasano uns 900, 
essa porcaria de serviço de bordo de 
vcs está incluída num bilhete que cus-
tou 3 ( três) mil reais ( somente ida) e 
ainda tem a petulância de perguntar 
se gostaria de coca zero ou normal? 

Voegol 
Qual a dificuldade no Brasil de se 
vender alimentos quentes e be-
bidas alcoólicas a bordo?  

Voegol 
Entendemos o esforço de abrir novas 
rotas na cidade maravilhosa, organizar 
Salvador para ser a porta de entrada do 
Nordeste, pagar as dívidas da compa-
nhia, competir com a poderosa Família 
Cueto, os investimentos pesados na nova 
classe Magno, mas o serviço de bordo 
nos voos nacionais precisa ser revisto.

Dolce&Gabbana 
Com foco principal nos países árabes 
que sofrem com a falta de entendimento 
entre si, Domenico e Stefano pediram 
uma trégua de alguns meses aos bancos 
europeus. Para que mais capital chines 
não entre nos setores criativos da moda 
italiana, os bancos estariam negociando 
com os “garotos” a venda dos prédios das 
principais lojas na Europa com direito 
exclusivo de aluguel pela própria marca

Miuccia by 
Dolce&Gabbana
Sim, uma das mulheres 
mais ricas da Europa foi 
sondada pelo Deutsche 
Bank para entender se 
havia consenso junto 
a seu marido Patrizio 
Bertelli em assumir 
algumas das broncas 
de D&G. Nem por ca-
ráter da “garota”, nem 
por estilo financeiro 
agressivo dos Bertelli 
isso seria possível

Ray-Ban 
Leonardo Maria del 
Vecchio anda deixando 
os investidores da maior 
fabricante de óculos do 
mundo com os cabe-
los em pé. Irreverente 
e às vezes cômico, Del 
Vecchio Junior quer di-
gamos assim, assumir a 
maior herança do esta-
do italiano sem pagar 
nada aos irmãos, ou me-
lhor, o mínimo possível... 

Nutella 
China, Japão, Rússia, Índia e em todos os 
cantinhos da Europa você vai encontrar 
um potinho do creme de avelã espalma-
vel da família Ferrero, é impressionante 
a logística quase formidável pensada na 
pequena cidade de Alba no Piemonte 

Veneza 
Parceiro! quanto linda é a ilha 
quando começa a anoitecer ? 

Paris 
Pra quem ama os vinhos 
não existe nada igual

De Salvador a Prado 
O Nordeste brasileiro e o sul da 
Bahia tem simplesmente as praias 
mais lindas e naturais do planeta 

Tokyo 
Pessoal que cuida do trânsito em 
Brusque deveria obrigatoriamente fa-
zer um curso na capital japonesa

O Fasano mudou a história da eno-gastronomia Brasileira. Se tem alguém que merece em todos os seus 
Gero's as 3 estrelas francesas esse cara se chama Rogério Fasano. Mas ele precisa querer... 
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47 9 9228 2291
@odontoliftclinica
Av. Augusto Bauer, 240, sala 302, Jardim Maluche, Brusque-SC

Odontolift: 28 anos de uma  
história construída por pessoas
Uma trajetória que começou em 1998 com a Dra. Fernanda Luchi e o Dr. Gilberto Gorges 
e que, ao longo de quase três décadas, cresceu, incorporou novas especialidades e 
tecnologia, sem perder aquilo que sempre esteve no centro dessa história: as pessoas

lhor maneira possível.
E neste mês, em que se comemo-
ra o Dia da Secretária, apresen-
tar a Odontolift sem falar dessas 
profissionais seria contar apenas 
uma parte de sua história.
Thayse Guimarães, gerente ad-
ministrativa; Ana Kelly Celarios, 
consultora comercial; Gabriely 
Radavelli, consultora de rela-
cionamento; e Indianara Borges, 
auxiliar administrativa, fazem 
parte da equipe que acompa-
nha a jornada dos pacientes e a 
rotina da clínica.
Na equipe clínica, Tainara Pavesi, 
coordenadora clínica, e as téc-
nicas de saúde bucal Lucilene 
Miranda e Brenda Pimentel es-
tão presentes no suporte aos 
atendimentos e na organização 
da rotina assistencial.
São diferentes funções, mas todas 
fazem parte de um mesmo cuida-
do. Muitas vezes, a experiência de 
um paciente começa antes mes-
mo de ele entrar no consultório: 
na primeira mensagem, no aco-
lhimento, na organização de uma 
consulta, em uma orientação ou 
em cada detalhe preparado para 
que o atendimento aconteça.
Depois de 28 anos, muita coisa 
mudou. A estrutura cresceu, no-
vas especialidades chegaram e a 
tecnologia transformou profun-
damente a Odontologia. Mas a 
essência da Odontolift continua 
a mesma: uma história que co-
meçou com duas pessoas e que 
hoje é construída, todos os dias, 
por muitas mãos — pessoas cui-
dando de pessoas.

A história da Odontolift começou 
em 1998, quando a Dra. Fernanda 
Luchi e o Dr. Gilberto Gorges se 
formaram juntos em Odontologia 
e também deram juntos os pri-
meiros passos na vida profissio-
nal, abrindo seu primeiro con-
sultório em Brusque.
Desde então, são 28 anos de uma 
trajetória compartilhada, acom-
panhando as transformações da 
Odontologia e construindo uma 
clínica que também se transfor-
mou ao longo do tempo. A estru-
tura cresceu, novos profissionais 
chegaram, diferentes especia-
lidades foram incorporadas e a 
tecnologia passou a fazer cada 
vez mais parte do diagnóstico, do 
planejamento e dos tratamentos.
Hoje, a Odontolift reúne diferentes 
áreas da Odontologia em um mes-
mo espaço, permitindo um atendi-
mento integrado e o acompanha-
mento dos pacientes em diferen-
tes momentos e necessidades.

Diferentes especialidades, 
um mesmo cuidado
Ao longo dessa trajetória, 
Fernanda e Gilberto construíram 
suas principais áreas de atuação. 
A Dra. Fernanda Luchi dedica-se 
exclusivamente à Ortodontia, em 
especial à Ortodontia Digital, es-
tendendo sua experiência clínica 
também para o ensino e a for-
mação de outros ortodontistas. 
O Dr. Gilberto Gorges concentra 
sua atuação principalmente na 
Implantodontia e na Estética.
Com o crescimento da clínica, ou-
tros profissionais passaram a in-

CONTEÚDO COMERCIAL

para um cuidado mais completo 
e individualizado.

Uma clínica feita  
por muitas mãos
Mas uma clínica não é construí-
da apenas por quem está den-
tro dos consultórios. Por trás 
de cada atendimento existe 
uma equipe que recebe, orien-
ta, organiza, acompanha e cui-
da para que toda a experiência 
do paciente aconteça da me-

tegrar a equipe. O Dr. Patrick Kühn 
atua em Ortodontia; o Dr. Luis 
Noldin Junior, em Endodontia; a Dra. 
Lorena Fachini, em Prótese Dentária 
e Dentística Restauradora; a Dra. 
Camila Venske, em Ortodontia e 
Ortopedia Facial; e a Dra. Mariane 
Lazarotto, em Ortodontia e 
Harmonização Orofacial.
Mais do que reunir especialida-
des, a proposta é permitir que 
diferentes profissionais possam 
contribuir, cada um em sua área, 
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MARMORARIA GUARANI EXPANDE SUA PRESENÇA E LEVA SUA 
TRADIÇÃO DE MAIS DE 32 ANOS EM ROCHAS PARA SHOWROOM

NO LITORAL CATARINENSE.

SHOWROOM EM BALNEÁRIO CAMBORIÚ: A PEDRA NO CENTRO 
DO PROJETO.

A expansão não para em Brusque. Como parte desse movimento, a 
Marmoraria Guarani inaugurou um showroom em Balneário Camboriú, 
marcando sua chegada ao litoral norte e ampliando a conexão com o 
público de alto padrão da região. O novo espaço apresenta soluções em 
rochas para cozinhas, ilhas, painéis, lavatórios e áreas gourmet, em 
composições que integram marcenaria, iluminação e revestimentos. A 
proposta é mostrar, na prática, como materiais como mármore, granito, 
quartzo, quartzito e lâminas ultracompactadas impactam na estética e na 
funcionalidade, reforçando também o atendimento consultivo e a 
experiência de ver, tocar e comparar cada opção.

ATENDIMENTO DE QUALIDADE COMO DIFERENCIAL

Mesmo com a expansão geográfica e a presença crescente em projetos 
de alto padrão, a Marmoraria Guarani preserva a essência que a consolidou 
ao longo dos anos. A empresa mantém sua estrutura na unidade principal, 
em Guabiruba, oferecendo visita técnica, orçamento detalhado e 
acompanhamento completo, da medição à instalação. Internamente, o 
trabalho é organizado por setores, atendimento, orçamento, produção e 
montagem, garantindo controle rigoroso de cada etapa, cumprimento de 
prazos e especificações, fator que fortalece sua reputação no mercado 
regional.

DA FÁBRICA AO CLIENTE, FOCO EM MATERIAL DE PRIMEIRA 
LINHA.

A escolha dos materiais é tratada com rigor pela Marmoraria Guarani, 
que trabalha com fornecedores selecionados e chapas que seguem 
critérios exigentes de qualidade, evitando problemas como manchas, 
quebras ou desgaste precoce. A empresa reforça que bancadas e 
revestimentos em pedra são investimentos de longo prazo e, por isso, além 
da venda, oferece orientações sobre limpeza, produtos adequados e o 
momento ideal para revitalizar o acabamento, garantindo durabilidade e 
desempenho ao longo do tempo.

TRADIÇÃO QUE SE RENOVA.

Com mais de 30 anos de trajetória e presença em projetos de referência 
na região, a Marmoraria Guarani vive um momento de consolidação e 
renovação. A parceria com a Territoreo, em Brusque, e o showroom em 
Balneário Camboriú reforçam esse novo posicionamento e a atenção às 
novas formas de apresentar seus produtos.  Atenta a um público cada vez 
mais exigente, a empresa investe em experiências que valorizam seus 
diferenciais. Cada peça em mármore, granito, quartzo, quartzito e lamica 
ultracompactada carrega beleza, funcionalidade e a assinatura de uma 
história sólida na região do Vale do Itajaí.

Guabiruba–SC

(47) 99245-6273

Marmoraria Guarani
EXCELÊNCIA QUE
ATRAVESSA GERAÇÕES.

Reconhecida há mais de três décadas no Vale do Itajaí pela qualidade do 
acabamento e pelo atendimento consultivo, a Marmoraria Guarani vive 
uma nova fase de crescimento exponencial. Com sede em Guabiruba, na 
região de Brusque, a empresa vem consolidando seu nome como uma das 
principais referências em mármores e granitos e lâminas 
ultracompactadas da região, além de figurar entre as maiores do segmento 
na cidade.

Sob a gestão de Telso Ferreira Junior e Aretuza Archer Ferreira, a 
marmoraria combina experiência técnica, olhar estético e organização de 
processos. O foco é claro: trabalhar apenas com material de primeira linha, 
entre mármore, granito, quartzo e quartzito e lâminas ultracompactadas, 
oferecendo um serviço personalizado e próximo ao cliente do início ao fim 
do projeto

Telso Junior Ferreira e Aretuza Archer Ferreira.

Apartamento modelo do Passeio Beira Rio, com soluções em rochas assinadas pela Marmoraria Guarani.

Novo showroom em Balneário Camboriú amplia a presença da marca no litoral catarinense. 
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Mari Paiva
ma.antunespaiva@gmail.comSono & Bem Estar

Primavera: hora  
de renovar o quarto 

Anjos Colchões e Sofás Brusque
 
Sob a gestão dos empresários Mari e Rodolfo Paiva, a loja é referência 
em colchões, sofás e produtos de conforto e bem-estar. Com 
showroom moderno e atendimento personalizado, a marca ajuda 
você a encontrar o colchão ideal para seu corpo e estilo de vida.

     Rua Felipe Schmidt, 48, bairro Centro 1 – Brusque
     @anjoscolchoesbrusque | @sonoeprosa
     Sono e Prosa Podcast

Cuide da roupa de cama. Lave 
cobertores, mantas, capas e 
protetores. Aproveite também 
para observar seus travessei-
ros e o colchão. Eles estão 
realmente oferecendo o con-
forto que você precisa?

Deixe o quarto respirar. Abra 
as janelas, permita a entrada 
de luz natural e aproveite os 
dias mais agradáveis para re-
novar o ar do ambiente.

Olhe para a iluminação. Durante 
o dia, valorize a luz natural. À 
noite, prefira uma iluminação 
mais suave. O quarto precisa si-
nalizar para o corpo que o ritmo 
do dia está chegando ao fim.

E tem uma dica que conside-
ro especialmente importan-
te: não transforme o quarto 
em extensão do trabalho ou 
da vida corrida. Se possí-
vel, evite levar para a cama 
computador, documentos, 
excesso de telas e outras 
tarefas. O cérebro também 
precisa associar aquele es-
paço ao descanso.
No fim, renovar o quarto na 
primavera não precisa en-
volver grandes mudanças ou 
compras. Pode começar com 
uma gaveta, passar pelo ar-
mário, chegar à roupa de 
cama e terminar com uma ja-
nela aberta.
Às vezes, cuidar do nosso sono 
começa muito antes de deitar. 
Começa no ambiente que pre-
paramos para descansar.
Que tal olhar para o seu quar-
to hoje com outros olhos?
A primavera chegou. Talvez seja 
um bom momento para deixar 
entrar um pouco de ar novo, 
luz nova e, quem sabe, noites 
mais tranquilas também.

Quem cuida da noite,  
transforma o dia.

A primavera chega trazendo 
dias mais longos, temperatu-
ras mais agradáveis e aquela 
vontade gostosa de abrir as ja-
nelas, deixar o sol entrar e dar 
uma renovada na casa.
Eu gosto de pensar que a mudan-
ça de estação também pode ser 
um convite para olhar para o nos-
so quarto. Afinal, é ali que passa-
mos uma parte importante do dia 
e onde nosso corpo precisa en-
tender que é hora de desacelerar.
Você já reparou como se sente 
quando entra em um quarto ba-
gunçado? Roupas espalhadas, 
objetos fora do lugar, excesso 
de coisas sobre os móveis... Às 
vezes, só de olhar já dá uma 
sensação de cansaço.
Não é por acaso. Um ambien-
te organizado pode contribuir 
para uma sensação maior de 
tranquilidade e ajudar a criar 
as condições necessárias para 
uma boa noite de sono. E não 
estou falando em transformar o 
quarto em uma página de revis-
ta. É sobre deixá-lo confortável, 
funcional e com a sua cara.
Que tal aproveitar a primavera para 
fazer essa pequena renovação?

Comece pelo que está à vista. 
Tire do quarto aquilo que não 
deveria estar ali. Papéis, embala-
gens, roupas acumuladas e obje-
tos sem uso deixam o ambiente 
visualmente mais pesado.

Abra espaço no armário. A troca 
de estação é uma ótima oportu-
nidade para separar roupas que 
não foram usadas nos últimos 
meses. O que não faz mais senti-
do pode ser doado e aquilo que 
será usado na primavera e no 
verão pode ficar mais acessível.
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ONDE IR SE

VÁ ATÉ ESPECIALISTAS DE COLCHÕES

você estivervocê estiver
DORMINDO MAL?

@ANJOSCOLCHOESBRUSQUE

Rua Felipe Schmidt, 48 - Centro | Estacionamento em frente a loja
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EXCELÊNCIA NOS SERVIÇOS, NO ATENDIMENTO, NO CONFORTO E NA PRIORIDADE 
DE SEUS CLIENTES, A REDE DE LABORATÓRIOS HOFFMANN CHEGA A BALNEÁRIO 
CAMBORIÚ INSTALADA NA RUA PERU, BAIRRO DAS NAÇÕES, COM FESTA PARA 
MUITOS CONVIDADOS, ENTRE ELES AUTORIDADES E POLÍTICOS CATARINENSES

Equipe Laboratório Hoffmann formado por Glaucio Baumgart, Thiago 
Kniz, Leticia Lira, Vanessa Lira e o Dr. Eduardo Bianchini

 Sueli Gleich e Isolde Diegoli Rosin comparecem a inauguração

Jana Mafra, Miriam Valandro, Liliane Benvenutti, Roberta Quentel e Janine Antunes

Também presentes Jana Hoffmann e Edison Bertão Júnior

Lia recebe Gilson Casagranda e o filho André

Lia entre a Deputada Federal Daniela Reinert e a Secretária 
de Saúde de Balneário Camboriú Aline Leal
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Sofia, Marli Baumgart, Germano Hoffmann Neto, Lia e Roselis Grespan

Dra. Gabriella Mandelli, da Clínica Mandelli e seu 
esposo, o engenheiro Leonardo Baretta

Lia com Dani e Edson Zambonetti

Lia e Ivone Gevaerd

Lia e Leonardo com Rafael e a arquiteta Loraine Duarte

Letícia Lira, Márcio Schaefer, Rosane Mannrich, Lia e Leonardo

FOTOS JUANNA SIMBALA
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Lia Hoffmann e Dhebora Dantas

Dr. Henrique Cascaes (HHC Imagem) e a esposa Gabriela Heinzen entre os convidados

A influencer e rainha do gelo Jaque Tholl com a filha 

A Líder do laboratório inaugurado, Dra. Poliana S. Romani

Lia e a empresária Ângela Freire

Elaine Mayer na inaguração

A influencer Mariane Compri
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A G E N D E  S E U  H O R Á R I O  :  4 7  9 8 8 6 2 - 6 3 6 2

XERF chegou à
Clínica Adma Lima.

TECNOLOGIA QUE VAI
ALÉM DA SUPERFÍCIE

O PRIMEIRO TRATAMENTO DE RF MONOPOLAR
MULTIFREQUÊNCIA DO MUNDO.

C
LÍN

IC
A

 A
D M A  L I M A  •  C

L Í N
IC

A
 A

DMA LIMA •



OUTUBRO DE 2026 | ED 37420

ANTES DAS FESTAS,  
A PRESSA DE EMAGRECER
Com a chegada do verão e das celebrações de fim de ano, o desejo de se 
sentir bem pode abrir espaço para medidas precipitadas. O acompanhamento 
médico ajuda a transformar essa urgência em um plano realista

Chás e produtos anunciados como ema-
grecedores não substituem uma ava-
liação. Da mesma forma, a experiência 
de outra pessoa com um medicamento 
não determina se ele é adequado para 
quem deseja perder peso. A indicação 
precisa considerar necessidades clíni-
cas, riscos e acompanhamento.
O cuidado também envolve olhar além 
da balança. Reduzir peso e preservar 
massa muscular são aspectos que pre-
cisam ser considerados juntos no pla-
nejamento. Acompanhar a composição 
corporal permite avaliar informações 
que o peso, sozinho, não mostra.
Para algumas pessoas, a meta pode 
ser emagrecer. Para outras, melhorar 
hábitos, acompanhar medidas e sen-
tir mais conforto na rotina pode fazer 
mais sentido. Essa
definição individual ajuda a direcionar 
o esforço para o que realmente impor-
ta em cada caso.

Ainda dá tempo de começar?
Ter um evento próximo pode ser uma 
boa motivação para buscar ajuda. O 
primeiro passo é conversar sobre o que 
se deseja e entender o que pode ser 
feito com segurança, sem transformar 
a data em uma exigência de resultado.
O acompanhamento permite organizar 
a estratégia, avaliar a evolução e fazer 
ajustes. Alimentação, atividade física e, 
quando houver indicação, tratamento 
medicamentoso precisa fazer parte de 
um cuidado coerente com a realidade 
de cada pessoa.
“A data ajuda a organizar a estratégia. 
Ela não muda a prioridade: segurança 
primeiro”, destaca Dr. David.
O verão e as festas podem marcar o co-
meço dessa mudança. Para quem deseja 
emagrecer, a oportunidade está em usar 
essa motivação para construir um cuida-
do que continue fazendo sentido quando 
a agenda de celebrações chegar ao fim.

As festas de fim de ano se aproximam, 
o verão entra no horizonte e a agenda 
começa a ganhar compromissos: casa-
mentos, formaturas, confraternizações, 
viagens. Entre uma roupa que ficou 
mais justa e a expectativa de reencon-
trar amigos, surge um pensamento: 
“Preciso emagrecer. E precisa ser logo.”
É nesse momento que as promessas 
rápidas encontram espaço. A dieta 
que alguém garante ter funcionado, o 
chá anunciado como emagrecedor, os 
treinos intensos para compensar me-
ses de pouca atividade, a medicação 
indicada por uma conhecida. O desejo 
de chegar bem a uma ocasião especial 
pode se transformar em uma corrida 
contra o próprio corpo.
Para o médico David Raspini, a primei-
ra atitude deve ser entender o ponto 
de partida, antes de estabelecer a li-
nha de chegada.
“Eu não gosto de prometer um núme-
ro de quilos antes de avaliar a pessoa”, 
afirma. A avaliação considera o tempo 
disponível, a composição corporal, o 
histórico de saúde, a rotina e o objeti-
vo de quem procura atendimento.
Isso não significa que seja preciso 
abandonar o desejo de emagrecer para 
uma data importante. Com acompa-
nhamento adequado, é possível traba-
lhar em direção ao peso desejado, des-
de que essa meta seja compatível com 
a saúde da pessoa. Em alguns casos, 
ela pode ser alcançável no período 
disponível; em outros, será necessário 
ajustar o prazo ou o próprio objetivo.

Quando a pressa  
orienta as escolhas
Uma mudança radical na alimentação 
ou na rotina de exercícios pode pare-
cer a solução quando faltam poucas 
semanas. Mas um plano difícil de sus-
tentar tende a tornar esse período ain-
da mais desgastante.

CONTEÚDO COMERCIAL
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SÓ FALTA
VOCE!
Faça parte do
Clube Havan
pra ganhar 
medalhas
e concorrer
a a prêmios 
exclusivos

BAIXE O APLICATIVO
HAVAN E PARTICIPE

É GRATUITO!
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Localização privilegiada
em Brusque.
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Estamos escrevendo um novo capítulo,
 aguarde...
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Arthur Baron
arthurbaron@gmail.com Imóveis e Investimentos

Quando o lazer deixa 
de ser enfeite

Durante muito tempo, esco-
lher um apartamento significa-
va olhar principalmente para 
dentro dele: metragem, nú-
mero de quartos, tamanho da 
sala e acabamentos. O lazer já 
existia, claro, mas geralmente 
de maneira mais simples: sa-
lão de festas, churrasqueira e, 
em alguns casos, piscina.
O que mudou não foi a exis-
tência desses espaços, mas a 
importância que passaram a 
ter na rotina. Hoje encontra-
mos projetos com áreas ver-
des, espaços para crianças, 
ambientes de convivência, es-
porte, caminhadas e descanso.
Isso atende a uma necessida-
de bastante prática. Muitas 
famílias gostam do espaço 
proporcionado por uma casa, 
mas não necessariamente da 
manutenção, dos cuidados e 
das preocupações que vêm 
junto com ela. Um condomí-
nio bem planejado consegue 
oferecer parte dessa liberda-
de mantendo a praticidade do 
apartamento.
Nesse caso, o lazer deixa 
de ser apenas uma lista de 
itens no material de venda 
e se torna uma extensão da 
própria casa.

Quando o lazer passa a fazer parte da casa
A escolha de um apartamento já não termina na porta de entrada. Áreas de convivência, natureza, funcionalidade 
e até a forma de pagamento passaram a pesar na decisão de quem busca um lugar para viver bem.

Mais do que metros quadrados

Mas existe uma diferença importan-
te entre ter muito lazer e ter bom 
lazer. Um condomínio pode ofere-
cer dezenas de ambientes e, ainda 
assim, poucos fazerem sentido no 
cotidiano.
Por isso, vale observar como esses 
espaços foram pensados. As crian-
ças realmente terão onde brincar? 
Existem ambientes agradáveis para 
caminhar, conversar, descansar ou 
receber amigos? Há integração com 
áreas verdes? São lugares que con-
vidam ao uso?
O mesmo raciocínio vale para den-

tro do apartamento. Uma plan-
ta inteligente e bem aproveitada 
pode entregar mais conforto do 
que simplesmente acumular metros 
quadrados.
Localização, qualidade construtiva 
e funcionalidade continuam funda-
mentais. O lazer não substitui ne-
nhum desses atributos, mas pode 
complementá-los. Quando apar-
tamento, áreas comuns e entorno 
funcionam em conjunto, o condomí-
nio deixa de ser apenas o endereço 
onde se mora e passa a participar 
efetivamente da rotina da família.

Um imóvel melhor pode estar 
mais perto do que parece

E existe um último componente nes-
sa decisão: fazer a conta fechar.
Com juros elevados e crédito mais 
caro, depender exclusivamente do 
financiamento bancário pode di-
ficultar a compra até mesmo para 
famílias com boa renda. Nesse ce-
nário, condições oferecidas pelas 
próprias construtoras podem fazer 
bastante diferença.
Entradas parceladas e fluxos de pa-
gamento mais longos, inclusive ul-
trapassando o período da obra em 
alguns projetos, ajudam a distribuir 
o esforço financeiro. Isso pode co-
locar determinados imóveis ao al-
cance de compradores que, olhando 
apenas para as condições tradicio-
nais de financiamento, talvez nem 
considerassem essa possibilidade.
Evidentemente, facilidade não 
dispensa planejamento. Correção 
das parcelas, reforços, saldo de-
vedor e capacidade futura de pa-
gamento precisam ser analisados 
antes da decisão.
No fim, escolher um imóvel para 
morar é equilibrar qualidade de 
vida, localização, projeto e capa-
cidade financeira. Antes de olhar 
apenas para o apartamento, olhe 
para a vida que poderá acontecer 
ao redor dele. Às vezes, aquilo que 
parecia distante pode estar mais 
próximo do que você imagina.

O lazer do clube é dentro do seu condomínio
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@caribbeanbronze | (47) 99968-1633 | Rua Oscár Maluche, 56 - Jardim Maluche | Brusque - SC
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Caroline Krieger
@carolinekrieger
caroline.krieger@hotmail.com

Viva la Vida

O “Dia do Sim” de Pâmela e Edu, registrado pelo fotógrafo, Carlos G Martins

Nice de Sousa e Mário Threiss celebraram seis anos de união, brindando 
à história que construíram juntos ao longo desse tempo

Lelly e Jonathan Zen, em viagem pela Croácia, que tem 
lindas paisagens e longa costa no mar Adriático

Ana Flávia, Wayner e Nilson Barbosa, do WA Concept 
Hair, curtindo merecidas férias na Big Apple
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As princesas Bella, Celine e Pietra, filhas de Veridiana e Nino Hort, 
no Desfile da Fashion Work, evento promovido pela MH Têxtil

Um conto de fadas, inspirado na Branca de Neve, preparado pelos papais, Thaynara 
e Leonardo, para comemorar o aniversário de 2 aninhos da princesa Martina

Ensaio Pré Wedding de Victória Vilvert e Wilian Todt, às vésperas 
de celebrarem o amor e iniciarem um novo capitulo juntos

Aninha Fialho comemorou mais uma volta ao sol, nesse 
23 de Setembro, ao lado da família e amigas

FOTO: ISABELLA VIEIRA

FOTO: CARLOS G MARTINS
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As festas estão chegando!
Deixe seu traje impecável
e aproveite a festa. 
Viva a tradição!

Cuidado
profissional

Qualidade
que você sente

QUEM CUIDA,
CONFIA.

(47) 99102-5001
R. Felipe Schmidt, 104

Centro 1, Brusque
@minhalavanderiabrusque
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Um novo
marco para
Brusque



